
unsere leistungen.

ihr können.

„

„
Einzigartige Möglichkeit, das 
Wachstum unseres Tochter-
unternehmen Lercher Medical aktiv 
mitaufzubauen und prägen

Ein dynamisches Umfeld mit viel 
Gestaltungsspielraum und 
Entwicklungsmöglichkeit

Verantwortungsvolle Schlüsselrolle, 
kurze Entscheidungswege, flache 
Hierarchie, direkte Anbindung an GF

Firmenwagen (auch zur privaten 
Nutzung), Laptop, Mobiltelefon

Faires Grundgehalt über 
Kollektivvertrag mit 
leistungsorientierem Bonus

Gehaltsspanne 60.000,- bis 
75.000,- p.a.

Technische Ausbildung (HTL, FH, 
Universität) mit ausgeprägtem 
Vertriebsinteresse

Erfahrung im Vertrieb von Vorteil, 
Quereinsteiger*innen mit hoher 
Motivation auch willkommen

Sehr gute Deutsch- und 
Französischkenntnisse (mind. C1), 
weitere Sprachen von Vorteil

Reisebereitschaft von ca. 40% 
innerhalb der DACH-Region

Verhandlungsgeschick, sicheres 
Auftreten und Abschlussstärke

Erfahrung in der Medizintechnik von 
Vorteil

ihre aufgaben.
Aktiver Vertrieb unserer 
medizintechnischen Lösungen in 
der DACH-Region

Aufbau und Entwicklung 
langfristiger Kundenbeziehungen 
sowie gezielte 
Neukundengewinnung

Technische Beratung und 
Präsentation unserer Leistungen 
beim Kunden vor Ort

Eigenverantwortliche Steuerung des 
gesamten Verkaufsprozesses - von 
Erstansprache bis zum Abschluss

Marktbeobachtung sowie 
Identifikation von Wachstums- und 
Vertriebspotenzialen

Repräsentation des Unternehmens 
auf Messen und Veranstaltungen

ihre
ansprechpartnerin.

Carola Schneider-Ender
Lercher Werkzeugbau GmbH

Treietstraße 1
6833 Klaus, Austria

+43 5523 62 4 17 25
bewerbung@lercher.at

Sie denken technisch, 
beraten auf Augenhöhe 
und bringen 
Medizintechnik dorthin, 
wo sie den größten 
Unterschied macht. 
Aus innovativen 
Lösungen werden 
erfolgreiche 
Partnerschaften.

Lercher Medical steht für 
hochpräzisen Kunststoffspritzguss 
und innovativen Werkzeugbau in 
der Medizintechnik.
Modernste Fertigungs-
technologien, Zertifizierungen und 
kompromissloser Qualitäts-
anspruch wartet auf Sie in Ihrem 
zukünftigen Job.

Unsere Kunden schätzen 
Präzision, Zuverlässigkeit und 
höchste Standards; Werte, die 
auch unseren Vertrieb prägen.


