meeizintecnnik
Y astalten.

£ Sje denken technisch,
beraten auf Augenhohe
und bringen

technicabh ZEiurern iy

wo sie den grofiten

Sa I e_ Unterschied macht.
man ag e r*l Aus innovativen

Losungen werden

med|Z|ﬂteChﬂ| erfolgreiche

Partnerschafte

Einzigartige Moglichkeit, das
Wachstum unseres Tochter-
unternenmen Lercher Medical aktiv
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Ein dynamisches Umfeld mit viel
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Entwicklungsmoglichkeit
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Technische Ausbildung (HTL, FH, Firmenwagen (auch zur privaten

Universitat) mit ausgepragtem Nutzung), Laptop, Mobiltelefon
Vertriebsinteresse

Faires Grundgehalt Uber
Erfahrung im Vertrieb von Vortell, Kollektivvertrag mit

Motivation auch willkommen

............................................................................... Gehaltsspanne 60.000,- bis
Sehr gute Deutsch- und 75.000,- p.a.
Franzosischkenntnisse (mind. C1),

weitere Sprachen von Vorteil

Reisebereitschaft von ca. 40%

innerhalb der DACH-Region
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Neukundengewinnung
Technische Beratung und
Prasentation unserer Leistungen
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und innovativen Werkzeugbau in
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Modernste Fertigungs- ...............................................................................

technologien, Zertifizierungen und Marktbeobachtung sowie
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anspruch wartet auf Sie in lhrem |dentifikation von Wachstums- und

zukiinftigen Job. Vertriebspotenzialen
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Prazision, Zuverlassigkeit und

héchste Standards; Werte, , , auf Messen und Veranstaltungen

auch unseren Vertrieb prag

Carola Schneider-Ender
Lercher Werkzeugbau GmbH
TreietstralBe 1

6833 Klaus, Austria
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bewerbung@Ilercher.at
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